Checkliste fiir eine gelungene Diskussion

lele]e

Pro

TN 1

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schlissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind Uiberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Kérpersprache, mindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

Sie/er hort aktiv zu, zeigt Interesse und hilt sich an die Gesprachsregeln.

TN 2

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schlissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind liberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Kérpersprache, miindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

Sie/er hort aktiv zu, zeigt Interesse und halt sich an die Gesprachsregeln.

TN 3

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schliissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind liberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Koérpersprache, mindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

lele]e

Kontra

TN 1

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schliissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind Gberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Kérpersprache, miindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

Sie/er hort aktiv zu, zeigt Interesse und halt sich an die Gesprachsregeln.

TN 2

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schliissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind Uberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Kérpersprache, mindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

Sie/er hort aktiv zu, zeigt Interesse und hélt sich an die Gesprachsregeln.

TN 3

Die Argumente zeigen Hintergrundwissen.

Die Argumente sind schlissig formuliert und sinnvoll gewichtet.

Die Argumente sind Gberzeugend prasentiert.
(Sprachliche Formulierungen, Kérpersprache, miindlicher Ausdruck )

Sie/er geht auf die Gegenseite ein und bezieht sich auf deren Argumente.

Quelle: Argumentieren und Diskutieren, PowerPoint und Word (genutzt PowerPoint S. 9 und 10),

https://sesam.Imz-bw.de/details/97699




